
AMRAI Suites –
Design trifft 
auf Bergbau, 
Kupfer, Tracht 
und Schafe

März • April • Mai 2021 • Nr. 70 • 19. Jahrgang • 4,90 Euro
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Eine Immobilientransaktion ist
 für einzelne Hotel-Eigentü­
mer häufig ein einmaliger 

Vorgang während des Berufslebens 
und es fehlt deshalb einem fun­
dierten Know-how. Hier unterstüt­
zen die Spezialisten von Ennemoser 
Consulting mit Sitz in Innsbruck den 
Abgeber der Immobilie bereits in 
der Vorbereitungsphase der Trans­
aktion. 

Unerlässlich ist eine objektive 
Verkehrswertermittlung des Hotels, 
um das Objekt mit einem markt­
konformen Angebotspreis zu plat­
zieren. Überhöhte Preise können 
schlussendlich einen Verfall des tat­
sächlichen Verkaufspreises zur Fol­
ge haben, wenn die Immobilie da­
durch zu lange am Markt verweilt.

Obligatorisch ist die Zurverfü­
gungstellung aller relevanten Do­
kumente in einem Datenraum. Da­
zu bietet Ennemoser Consulting 
ein Full Service an, welches nicht 
nur aus Checklisten besteht, son­
dern auch auf Wunsch die Sichtung 
und Aufbereitung der notwendigen 
Daten und Unterlagen umfasst. Eine 
verkäuferseitige Due Diligence kann 
außerdem allfällige Schwachstellen 

im Vorfeld aufzeigen, bevor sie ein 
potenzieller Käufer entdeckt und 
damit Argumente für einen Preis­
druck findet.

Die Berater von Ennemoser Con­
sulting identifizieren für ihre Kun­
den die optimalen Käufer. Die Pan­
demie fördert neue Hotelkonzepte 
und nicht zuletzt besteht auch gro­
ßes Interesse an allfälligen Umnut­
zungen (Conversions). Gegebenen­
falls prüfen die Profis gemeinsam 
mit weiteren Experten die architek­
tonische Machbarkeit einer solchen 
alternativen Verwendung des jewei­
ligen Hotels.

Der gesamte Verkaufsprozess 
wird mit absoluter Vertraulichkeit 
abgewickelt. Das Objekt wird nur 
ausgewählten potenziellen und mit 
den Kunden abgestimmten Interes­
senten angeboten. 

Das zum Verkauf stehende Hotel 
erscheint nicht am allgemeinen Im­
mobilienmarkt!

Selbstverständlich erstreckt sich 
die Dienstleistung von Ennemoser 
Consulting auch auf die Suche nach 
passenden Betreibern. Abhängig 
davon, ob der Verkäufer das Hotel 
selbst betreiben will oder von einem 

renommierten Betreiber bewirt­
schaften lassen will, wird der pas­
sende Partner ausfindig gemacht!

Ennemoser Consulting verfügt 
über eine jahrzehntelange Expertise 
in der österreichischen und interna­
tionalen Hotellerie.

www.ennemoser.at

Der Hotel-Investmentmarkt verzeichnete in den vergangenen Jahren immer wieder neue Rekord-
Volumina. Hotel-Immobilien rücken zunehmend in den Focus von Investoren, welche eine professionell 
vorbereitete Transaktion erwarten.

Immobilientransaktionen in der Hotellerie von 
erfahrenen Experten vertraulich abgewickelt
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Dr. Klaus Ennemoser, MBA, ge-
schäftsführender Gesellschafter 
Ennemoser Consulting, ist seit 
1975 als selbstständiger Unter-
nehmensberater für Tourismus 
und Golf tätig. Als Hotelier steht 
er seit 1977 auch voll in der Praxis.

 Hotellerie | Gastronomie | Tourismus [ www.ennemoser.at ]
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